


冠昊生物：感谢雪球网组织本次的专场调研，欢迎各位投

资者不辞辛苦的从各地远道而来。 

公司所从事的再生医用材料行业属于生物产业与再生医

学等多学科交叉领域，公司拥有四大核心技术—组织固定技

术、蛋白质力学改性技术、组织诱导技术、多方位除抗原技术，

通过该四大技术为基础所形成的技术平台，可将动物组织加工

成为人体修复产品，植入人体后相容性良好，诱导人体自我再

生。在这个自我再生过程中，我们的产品是被动降解，同时，

大部分降解物是人体组织的生长所需物质，诱导人体自身的再

生修补功能。 

市场上同类产品大多使用的是合成材料，合成材料无法解

决“永久异物”的问题，公司的生物材料在保障产品的安全性

和有效性的基础上，解决了这个永久异物的问题。目前，从全

球范围内的行业情况看，公司的技术和产品是行业发展的方

向，系统性使用动物组织经过处理后作为产品材料的，我们是

领先的。 

公司生产的产品属于自主创新的三类医疗器械，新产品从

研发到完成注册投入使用的周期一般需要三至五年。另外，公

司现有的再生型医学材料自体化本身也需要一定时间。 

公司为了突破上述制约，近两年，公司对目前在研产品也

进行了优化排序，集中资源加快新产品推出速度；同时，通过

“材料+细胞”的技术线路，加快再生速度，这些举措都加速

了新品产业化速度。2013 年 1 月，与澳洲公司签署相关 ACI
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小，做成“个体化创可贴”，再移植到受损部位。同时，该技

术仅需用适量的高生物活性细胞，从而降低单次手术细胞使用

量；一次手术取出剩余细胞的保存对患者以后疾病复发进行再

治疗提供了可能，这将会给患者再次治疗时避免再次提取细胞

手术并减少治疗费用。 

公司已于 2013 年 11 月通过了 GMP 细胞生产认证，公司

作为一家上市公司，对 ACI 技术进行产业化做了非常严格的

质量控制体系，目前推广的方法采用首从全国各区域内骨科最

专业的医院开始，采用“前店后厂”模式。 

投资者：脑膜产品目前未开发的医院有多少？脑膜对公司

的利润贡献是否将不会有爆发式增长？ 

冠昊生物：脑膜建基本覆盖了绝大部分地市级以上医院，

公司将会进一步推广至更多的县级医院。 

目前，依据权威统计数据，神经外科的颅脑创伤手术量每

年持续增长。2007 年以来公司脑膜产品每年以 2-3 千万元的速

度增长，目前在国内已经有 40-50%的市场占有率。我们从一

些知名的神经外科专家了解到，目前的开颅手术中，仍有不少

的患者没有使用脑膜，因此只要推广得当，我们认为脑膜产品

仍然有持续增长的市场空间。 

投资者：贾总到了公司对公司营销体系做了怎样的改变？ 

冠昊生物：在对新环境没有完全适应及磨合之前暂不考虑

做出重大调整，目前主要工作是充实销售团队人员、提高销售

能力，更好的与经销渠道相融合，进一步加强市场推广人员。 

投资者：公司主营产品未来如何定位？ 

冠昊生物：脑膜建拥有稳定的市场并且实现持续增长，护

创膜和胸膜建需要市场定位精准并且进一步进行市场推广。护

创膜之前主要应用于深度烧伤，目前调整为创伤修复，同时在

做更名为人工皮肤的工作。 

投资者：请谈一下公司未来的发展领域？ 



冠昊生物：公司努力成为中国再生医用产业的领军者，“支

架+细胞”是在公司的再生医学材料平台上的拓展。除了神经

外科，骨科也将会是我们涉足的领域，包括骨填充材料和软骨

以及医用 PEEK 材料的临床应用；随着组织补片的上市，公司

也会陆续布局整形美容领域。 

投资者：公司目前是否有考虑收购一些干细胞公司？ 

冠昊生物：我们关注干细胞产业的发展，在国内干细胞相

关政策未明朗之前暂无打算开展临床应用。 

投资者：公司的产品技术来源主要是怎样的？ 

冠昊生物：再生型医学材料国家工程实验室落户公司，与

公司的研究院合二为一，是公司自主研发的主要技术来源。在

公司自主研发的再生医用材料技术平台上，目前已上市三个产

品、另外，组织补片在申报注册、骨填充材料在临床试验阶段。 

ACI 技术是引进的；医用 PEEK 材料技术是公司投资参股

的。 

投资者：公司代理的双频射频仪及耗材是否已经开始销

售？ 

冠昊生物：该产品厂商进行了新一代产品升级，公司预计

2 或 3 月可以开始销售最新产品。 

投资者：贵公司孵化器试点是否有入孵企业？是否有足够

的场地供入孵企业使用？ 

冠昊生物：目前已经有 8 家企业入驻，其他的尚在洽谈中。

公司二期厂房面积达到五万平方米将作为以后的孵化平台。 

投资者：组织补片产品现在进展如何？ 

冠昊生物：该产品的发补资料还在等一份补充检测报告，

待取得后就可以上交全部发补资料了。 

附件清单 无 
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